
Agents	de	Ventes	Indépendants	
Brochure	de	Présenta5on	



Bienvenue!	

“Merci	de	votre	intérêt	à	devenir	un	Agent	de	Ventes	
agréé	et	membre	de	la	famille	Cartridge	World.	
Notre	programme	comprend	tout	ce	que	vous	avez	
besoin	pour	démarrer	votre	nouvelle	acAvité	.	
Vous	pouvez	travailler	à	temps	plein	ou	à	temps	parAel	
tout	en	créant	un	business	rentable	!	Nous	vous	
souAendrons,	nous	vous	aiderons,	et	grâce	à	notre	pack	
de	démarrage,	vous	pourriez	être	opéraAonnel	en	
moins	d’une	semaine.”	
	
	
“Si	vous	voulez	créer	une	entreprise	rentable	et	être	votre	propre	patron,	
alors	notre	programme	AVI	est	fait	pour	vous	!”	

	
	
Paul	Callow	
Directeur	Général	Cartridge	World	France,	Espagne,	Portugal,	Royaume-Uni	&	Irlande	



600 EMPLACEMENTS MONDIAUX 30 PAYS 



L'opportunité	



Avantages	de	l’Agent	de	Vente	Indépendant	

Au	Bureau	ou	à	domicile	

Frais	de	démarrage	faible	

Kit	de	démarrage	d’agent	commercial	

Forma5on	et	accompagnement	

Support	Marke5ng	

Premières	ventes	rapides	

Concentra5on	sur	les	clients	B2B		

Contacts	commerciaux,	plaqueLes,	devis…	

Page	internet	dédiée	avec	renseignements	des	leads	

Produits	et	services	générateurs	de	marge	



Répondre	aux	besoins	des	clients	et	les	fidéliser	!	

Forma&on	complète	!	



Gamme	de	
produits	&	services	 Exclusive 

Cartouches	
Originales	
du	fabricant	

Cartouches	
Cartridge	World		
Économie	>30%	

Imprimantes	
transac&onnelles	
&	Garan&e	

REVENU	RECURRENT	!	
Contrats	de	maintenance	
	imprimantes	et	copieurs	
	
Nos	partenaires:	
	



Opportunité	de	profits	
Ventes	transac&onnelles	avec	un	client	B2B	
Par	mois	
	
Consommables	d’impression	Cartridge	World		
Revenu	moyen	200	€	
Marge	brute	moyenne	50%	
	
Consommables	d’impression	d’origine	(ex.	HP)	
Revenu	moyen	250	€	
Marge	brute	moyenne	15%	-	20%	
	
Ventes	Hardware	d’impression	(par	Machine)	
Revenu	moyen	200	€	
Marge	brute	moyenne	10%	à	20%	

Contrat	de	maintenance	client	B2B	
Par	accord	
	
Revenus	sur	la	vente	de	matériel	d'impression	
Revenu	moyen	1200	€	
Marge	brute	moyenne	55%	
	
Revenu	mensuel	moyen	pour	les	conso/services	
Revenu	moyen	50	€	x	48	mois	
Marge	brute	moyenne	28%	
	
Op&ons	d'installa&on	et	configura&on		
supplémentaire	possible	=	revenu	addi&onnel	
	



Prix	élevé	ou	faible	
capacité	de	
négocia&on	

Gamme
de produits
limitée

Vaste	
gamme	de	
produits,	y	
compris	les	
services	
contractuels	

Cartridge	World	propose	l’offre	la	mieux	adaptée	
aux	clients	B2B	:	

Prix	bas	ou	grande	
capacité	de	
négocia&on	



Clients	cibles	

Clients	B2B	principaux	
Professions	libérales	
Indépendants	
Entreprises	de	10-200	employés	
Toutes	les	structures	qui	génèrent	beaucoup	
d’impressions	:	

−  Concessionnaires	

automobiles	

−  ÉducaAon	

−  Agences	immobilières	

−  AdministraAon	

−  Professions	de	santé	

−  Avocats	

−  Industries	

−  AssociaAons	

−  Commerçants	

−  Banques	&	

Assurances	



Profil	du	candidat	idéal	

Expérience	en	ventes	B2B	

Contacts	aisés	avec	les	professionnels	

Ambi5eux	

Éthique	professionnelle	

Constructeur	de	rela5ons	et	d’opportunités	

Axé	sur	le	service	à	la	clientèle	

Énergique	

Impliqué	dans	la	société	

Capacités	de	leadership	



Modèle	commercial	prêt	à	l'emploi	

Accès	à	des	
Produits	de	
Haute	qualité	

Votre	
Page	internet	
dédié	+	email	

Leads	
Commerciaux	

qualifiés	

Ventes	&	
Forma5on	sur	
les	produits	

Support	
technique	

Support	
marke5ng	

local	

Support	
&	Conseils	
con5nus	

Kit	de	Départ	
comprenant	
plaqueLes,	

CDV…	

Incen5ves		
&	

Récompenses	



L’Agent	de	Ventes	reçoit	

Kit	Marke5ng	

•  Portefeuille	en	cuir	CW	Porholio	x1	
•  Carte	de	Visite	CW	:	x500		
•  Items	promo5onnels	CW	(goodies,	etc)	
•  Flyers/brochures	CW,	etc.		
•  Chemises	CW	x3	
•  Présenta5ons	CW	(clé	USB)	

Licence	CW	

•  Droit	non	exclusif	à	
un	territoire	défini	

Informa5que	

•  Adresse	e-mail	CW		
•  Page	Web	dédiée	CW		

Ou5ls	de	vente	

•  Accès	au	portail	B2B	CW	
•  Accès	au	MRC	CW	
•  Accès	aux	fournisseurs	approuvés	CW	
•  Kit	de	départ	
					*	Présenta5on	de	l’entreprise.	
					*	Module	Cartouches	Laser	&	Jet	d’Encre	101	
					*	Module	Cartouches	Laser	&	Jet	d’Encre	102	
					*	Basic	marke5ng	&	sales	Intro.	
					*	Introduc5on	à	la	chaîne	d’approvisionnement.	
	



Forma5on	

Forma5on	produits	au	siège	par	des	franchisés	expérimentés	
	
Forma5on	en	ventes	par	des	experts	de	l’impression	
	
Forma5on	spécialisée	en	vente	contractuelle	de	nos	partenaires	(actuellement	HP	
et	Lexmark)	
Forma5on	et	accès	au	centre	de	ressources	marke5ng	
	
Forma5on	dédiée	au	site	E-commerce	
	
Forma5on	sur	la	plateforme	d’envoi	d’Emailings	
	
Forma5on	et	sou5en	con5nu	selon	les	besoins.	



Candidature 

Approbation 

Lancement 

Vous 
Êtes 
ici! 

Génération 
De revenus 

“	 ”	
Commencez aussi vite 
que vous le souhaitez 

Processus	simple	pour	démarrer	




